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LIEBE DORMA
SYSTEM-PARTNER,

nichts ist so bestandig wie der Wandel.
In den vergangenen Monaten haben wir
in einer rasenden Geschwindigkeit die
wohl gréBten Veranderungen in der
Geschichte der DORMA Gruppe miterle-
ben dirfen. Mit der BAU 2015 und den
dort gezeigten Produktinnovationen
sowie der Vorstellung des neuen Area-
Prasidenten fur Deutschland, Jochen
Pils, begann das Jahr bereits mit einem
Paukenschlag. Ende April wurde dies
jedoch von der Meldung des Zusammen-
schlusses der DORMA Gruppe mit der
Schweizer Kaba AG getoppt.

Sicher ist zu Beginn jeder Wandel mit
Unsicherheiten behaftet, man verlasst
bekannte Pfade sowie liebgewonnene
Weggefahrien und begibt sich auf eine
neue Reise. Wir haben den Abschied
von Thomas Wagner sowie die Vor-
stellung des neuen dorma+kaba CEO
Riet Cardonau und des neuen DACH-

Verantwortlichen Dieter Sichelschmidt
miterlebt. Anfang September wurde der
von DORMA und
Kaba vollzogen und war somit eines der
dominierenden Themen des DORMA
Silber-Kongresses in Disseldorf.

Zusammenschluss

Wir sollten stets das Positive in der Ver-
anderung sehen und als DORMA System-
Partner geschlossen und im gemein-
samen Interesse tatig sein. SchlieBlich
gibt uns das Partnerprogramm einzigar-
tige Moglichkeiten. Diese gilt es unter
Nutzung neuer Chancen wie beispiels-
weise einer starkeren Marktprasenz der
gemeinsamen dorma+kaba Gruppe und
eines breiteren Produktportfolios zu
stérken und weiter auszubauen. Insbe-
sondere im Rickblick auf den letzten
Silber-Kongress im Septembet, der von
einer positiven Aufbruchsstimmung ge-
pragt war, bin ich mir sicher, dass uns
dies gemeinsam gelingen wird.

EDITORIAL

Wie der aus Schwelm stammende

ehemalige Bundesprasident Gustav
Heinemann einmal treffend formulierte:
Wer nichts verandern will, wird auch
das verlieren, was er bewahren méchte."
Liebe DORMA System-Partner, ich
wiinsche lhnen nicht nur viel SpaB mit
der neuen DORMAIL, sondern auch ein

erfolgreiches Jahr 2016.

Ihr Beiratsvorsitzender
Claus Schmid
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ERFOLGSGESCHICHTE IN SILBER

Spannende Einblicke hinter die Kulis-
sen, ein Ausblick auf Produktinno-
vationen und interessante Vortrage:
Unter dem Motto ,,15 Jahre DORMA
System-Partner Riickblick — Gegen-
wart — Zukunft* fand im September
2015 der Silber-Kongress in Diissel-
dorf statt.

Hochzufrieden und  optimistisch
fuhren sie am Ende nach Hause:
die rund 120 Teilnehmer des dies-
jahrigen DORMA  System-Partner
Silber-Kongresses in  Diisseldorf.
Claus Schmid, Beiratsvorsitzender der
DORMA System-Partner, brachte es
auf den Punkt: ,DORMA hat mal
wieder gezeigt, wie viel Herzblut
und Innovationskraft in den Mit-
arbeitern steckt — und wieso man
am Markt kaum etwas Besseres
bekommen kann."
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Fortschritt im Fokus
Der Erdffnungstag des Silber-Kongres-

ses 2015 stand ganz im Zeichen von
Wandel und Fortschritt, So begriite
Jochen Piils als Area-Prasident Deutsch-
land die Gaste — unter ihnen auch Karl-
Rudolf und Gisela Mankel — im Hotel De
Medici mitten in der Disseldorfer Alt-
stadt, indem er auf die erfolgreiche Ent-
wicklung von DORMA in enger Koopera-

tion mit seinen Partnern zurickblickte.
Zudem stimmte er auf die gemeinsame
Zukunft mit Kaba ein, die allen Kunden
einen noch leistungsstarkeren Partner
bietet, Dr. Hans Gummert, Mitglied
des Verwaltungsrats der dorma+kaba
Holding AG, erlauterte den Zuhdrern
nicht nur die organisatorische Aufstel-
lung der neuen Unternehmensgruppe,
sondern auch das wesentlich groBere




Produktportfolio. Ein Rickblick von
Jochen Pils und Claus Schmid auf
15 Jahre DORMA System-Partner und
die Highlights aus dieser Zeit rundeten
den ersten Teil des Programms ab.

Teambuilding fiir den Erfolg

Fiir Begeisterung sorgte der Auftritt der
nachsten Rednerin: Verena Bentele, Be-
hindertenbeauftragte der Bundesregie-
rung und mehrfache Gewinnerin von
Gold-Medaillen bei Weltmeisterschaften
und Paralympics. Sie gab einen an-
schaulichen und humorvollen Einblick,
wie wichtig es ist, sich auf einen starken
Partner verlassen zu kdnnen — und wie
man als Team erfolgreich auftritt!

Austausch in besonderem Ambiente
Abgerundet wurde der erste Tag dann
mit einem gemiitlichen Abendessen in

der Brasserie Stadthaus des
Hotels De Medici. Unter Diisseldorfs
schonster Kassettendecke und bei Spe-
zialitaten der franzdsischen Kiiche ergab
sich reichlich Gelegenheit zum persén-
lichen Austausch und zum Auffrischen
alter Kontakte.

Blick hinter die Kulissen

Am zweiten Tag stand das Highlight des
diesjahrigen Silber-Kongresses auf dem
Programm: die Werksbesichtigung. Viele
engagierte DORMA Mitarbeiter erklarten
den Gasten in kleinen Gruppen nicht nur
die Ablaufe im Werk Ennepetal ausfihr-
lich. Sie gewahrten ihnen auch exklusive
und spannende Einblicke in aktuelle In-
novationsprojekte. Ein Héhepunkt war
die Besichtigung des Priifraums, in dem
die Produktinnovationen im Dauerpro-

duktionstest gepriift werden. Den Besu-

chern gefiel dieser so informative wie
interessante Rundgang besonders — vor
allem wegen der Freude auf neue
Produkthighlights.

Versilberte Perspektiven

Der Silber-Kongress 2015 bildete den
passenden Rahmen fir eine einmalige
Erfolgsgeschichte mit Zukunft. Jochen
Piils zog ein positives Reslimee der
beiden Tage: ,lch denke, dass wir als
DORMA fir eine erfolgreiche Zukunft
den richtigen Weg einschlagen. Eine
starke Unternehmensgruppe gemeinsam
mit treuen, starken Partnern aus dem
Handwerk ist ein solides Fundament, auf
dem beide Seiten aufbauen kdnnen —
und um das uns viele Wettbewerber zu
Recht beneiden."”

DORMAIL 01-2016 05



PARTNER

e e, o

Begrenzte Rundumsicht, volumindse Aufbauten, Schwierigkeiten beim Rangieren: Kleintransporter bis 3,5 t unterscheiden sich
im Fahrverhalten in vielen Punkten vom Pkw. Das ADAC-Training exklusiv fiir DORMA System-Partner silber setzt direkt bei diesen

Herausforderungen an.

Das erste ganztagige ADAC-Fahrsicher-
heitstraining mit dem DORMA Sys-
tem-Partner ,,Heinen Innen- und Objekt-

ausbau™ hat im Oktober 2015 am
Hockenheimring stattgefunden.

Ubung macht den Fahrer

Mit erprobten Fahrmanévern auf der
ADAC-Trainingsanlage trainierten die Teil-
nehmer neue Fahrtechniken, um Kriti-
sche Fahrsituationen zu vermeiden bzw.
besser zu bewaltigen. Dazu zahlten u.a.
das Bremsen und Ausweichen aus ver-
schiedenen Geschwindigkeiten und auf
unterschiedlichen Untergrinden, das
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Kurvenfahren sowie das Einparken.
Grundsatzlich ging es bei allen Ubungen
darum, sein eigenes Fahrverhalten der
jeweiligen Situation anzupassen und das
Fahrzeug mit seiner technischen Aus-
stattung genau kennen zu lernen. Zu
Beginn und zu jeder Ubung gab es kurze
Theorieeinheiten — danach folgten prak-
tische Ubungen inklusive Fahrzeugtausch
und Beobachtungen. AbschlieBend
wurde ein Parcours aufgebaut, bei dem
die Teilnehmer einige Aufgaben zu be-
waltigen hatten: zum Beispiel Rangie-
ren, Abstande einschatzen ohne fremde
Einweisung, riickwarts und im Slalom

um Pylonen fahren. Alle Teilnehmer er-
hielten eine Bescheinigung tber die Teil-
nahme an diesem zertifizierten Training.

Abgefahrener Erfolg

Das Feedback der teilnehmenden Partner
war durchweg positiv. Alle beteiligten
sich aktiv und gaben an, viel dazugelernt
zu haben — auch die, die bereits ahnliche
Kurse besucht hatten! Die Stimmung war
durchweg positiv und auch der Event-
charakter kam nicht zu kurz. Griinde
genug, dieses exklusive Training flr
DORMA System-Partner silber weiter
anzubieten: Die néchsten Termine fir ein
ADAC-Kleintransporter-Training  kénnen
Sie beim Team der DORMA System-Part-
ner erfragen. Das Training kann als
geschlossenes, firmeninternes Event oder
als offenes Training gebucht werden.

Weitere Informationen

erhalten Sie beim Team der
DORMA System-Partner:

+49 2333 793-6008 und
info@dorma-system-partner.de.
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DORMA System-Partner kdnnen mit dem
Photostore in Zukunft ihre Werbemittel
noch abwechslungsreicher gestalten.

Die DORMA System-Partner profitieren
ab sofort von einem weiteren Mehr-
wert-Service: dem DORMA Photostore.
Damit kénnen sie auf eine groBe Auswahl
an Produkt- und Anwendungsbildern des
Unternehmens zuriickgreifen und diese
herunterladen: mit nur wenigen Klicks, in

verschiedenen Formaten sowie rund um
die Uhr! In den kommenden Monaten soll
das Angebot im Photostore zudem um
technische Zeichnungen, Prospekte und
weltere Medien erganzt werden.

Jetzt kostenlos registrieren und
immer im Bilde sein — (iber den
QR-Code oder Link: www.dorma.
com/de/de/service/photostore-
anmeldung.html

PARTNER

MITMACHEN, GEWINNEN, JUBELN

Auch zur Riickrunde der Bundesliga-
Saison 2015/2016 wird das DORMA
Bundesliga-Tippspiel angepfiffen.

In der Hinrunde konnten Sie schon fleiBig

tippen und viele tolle Preise gewinnen.
Nutzen Sie auch in der Riickrunde die
Chance, wieder richtig abzurdumen!

Spielen Sie mit und beweisen Sie uns lhr Weitere Informationen erhalten
FuBballwissen, denn es warten wieder Sie beim Team der DORMA
viele neue, exklusive Gewinne auf Sie. System-Partner:

Wir winschen lhnen eine spannende +49 2333 793-6008 und
Bundesligasaison und natdrlich viel info@dorma-system-partner.de.
Erfolg beim Tippen!

DORMAIL 01-2016 07



DORMA INTERN

Die Zusammenfiilhrung der beiden
Unternehmen DORMA und Kaba wurde
am 1. September 2015 vollzogen. Die
dorma+kaba Gruppe ist damit eines der
globalen Top-3-Unternehmen fiir Sicher-
heits- und Zutrittsldsungen mit einem
Umsatz von ca. 2 Mrd. EUR und mehr
als 16.000 Mitarbeitern in
50 Landern.

rund

Der Zusammenschluss ist in der Firmen-
geschichte der beiden Unternehmen ein
historischer Meilenstein. Das neue Un-
ternehmen ist nun in der Lage, ein noch
breiteres Losungsspektrum rund um den
Zutritt zu Gebduden anzubieten. Sehr
zur Freude von Riet Cadonau, CEQ von
dorma+kaba: ,,Die Firmen passen gut
zusammen und erganzen sich: DORMA
bietet Zugangsldsungen und Serviceleis-
tungen an und ist ein globaler Marktfiih-

o8

RANCHENFUH
TEHT

rer in der Automatik-, Glasbeschlags-
sowie TirschlieBtechnik. Kaba ist eine
weltweit fihrende Anbieterin von Zu-
trittskontroll-, Betriebsdatenerfassungs-
und Schlisselsystemen sowie Schlds-

sern und Zylindern."

Globale Prasenz

Auch geografische Synergien kénnen op-
timal genutzt werden. Wahrend DORMA
starker in Asien und Kaba besser in Ame-
rika verankert war, ist dorma-+kaba nun in
Europa und in Amerika sowie im asia-
tisch-pazifischen Raum in mehr als
50 Landern und in weiteren Gebieten
iber Partner vertreten. Das Unternehmen
verfligt nicht nur tber ein groBes Netz
von Distributionskanalen, sondern auch
Uber Produktionsstatten in allen wichti-
gen Markten der Industrie. Die kombi-
nierte Gruppe erreicht in ihren Markten
eine verstarkte Prasenz und kann die
weltweite Expansion beschleunigen.

Innovationskraft

Innovation und Ingenieurskunst haben
in beiden Unternehmen Tradition. Auf
dem Weg zum strategischen Ziel der In-
novationsfilhrerschaft in der Branche
bringt dorma+kaba Kundenbediirfnisse
und technologische Trends zusammen
und entwickelt laufend wegweisende L6-
sungen, die fir Kunden und Anwender
Zusatznutzen bringen. Globalisierung
und Urbanisierung sind dabei die
Megatrends, die neben der starken Kun-
denorientierung das Fundament fur
die zuklnftige Erfolgsgeschichte der
dorma+kaba Gruppe bilden. Ein ganz-
heitliches Produktportfolio in Kombina-
tion mit einer besonderen Serviceorien-
fierung schafft dabei wahren Mehrwert
fiir die Kunden.

Zusammenwachsen mit Plan

In den néachsten Monaten wird ein struk-
turierter Integrationsprozess vollzogen,
um ab 1. Juli 2016 in der neuen Organi-
sation zu starten. Bis dahin agieren die
Unternehmen noch in den bestehenden
Strukturen als DORMA und Kaba. Im Zu-
ge dieser Neustrukturierung wurde auch
der ehemalige DORMA CEO Thomas
Wagner im Rahmen einer feierlichen Ver-
anstaltung am Stammsitz in Ennepetal
verabschiedet. Thomas Wagner dankte
den rund 1200 DORMA Mitarbeitern vor
Ort flr die tolle Zusammenarbeit in den
letzten fiinf Jahren. Anschliefiend iiber-
gab er symbolisch die Schilissel von
DORMA an den neuen CEQO der



dorma-+kaba Gruppe, Riet Cadonau und
den COO des Segments Access Solutions
DACH, Dieter Sichelschmidt.

Beide dankten Thomas Wagner fiir die
hervorragende Arbeit, mit der er DORMA
auf diesen neuen, wichtigen Schritt in
der Unternehmensgeschichte vorbereitet
hatte. Zudem zeigten sie sich optimis-
tisch, mit einer so leidenschaftlichen und
engagierten Belegschaft auch das neue
Unternehmen in eine erfolgreiche Zu-
kunft filhren zu kénnen.

Fr weitere Informationen
besuchen Sie auch
www.dormakaba.com

Bei der symbolischen Schliisselibergabe: Dieter Sichelschmidt (links), COO des Segments Access
Solutions DACH, und Riet Cardonau, CEO der dorma+kaba Gruppe.

DORMAIL 01-2016 09




REFERENZEN

T

RANS

Die Tatsache, dass Kunden ihre Bank-
geschafte kiinftig online tatigen werden,
veranlasste die HypoVereinsbank (HVB),
ihr Filialnetz drastisch zu reduzieren.
Uber 250 verbliebene Filialen sollten
darum ein dem Zeitgeist entsprechen-
des Raumkonzept erhalten. Bei an-
nahernd 30 Filialen wurde fiir dieses
Vorhaben der DORMA System-Partner
silber ,,Keizers Tiiren und Konzepte" aus
Vreden ins Boot geholt.

Bereits im Sommer 2010 fiel der Start-
schuss fiir dieses umfassende Moder-

PARENZ FUR M

nisierungsprojekt. Die Planung einer
neuen und damit
verbunden ein verandertes Interieur-
Design standen im Fokus der Aktivitaten.

Raumkonzeption

Dabei stand fest, ,dass die Mitarbeiter
und ihre Serviceleistung den Mehrwert
der Filiale darstellen und daher pra-
senter sein missen", so die HVB. Die
Folge: Es musste ein marktrelevantes
Raumkonzept her, das von transparenter
Leichtigkeit bestimmt wird, ohne dabei
auf eine kompetente und einladende
Wirkung sowie Diskretion zu verzichten.

Mehr Kundenndhe, mehr Sicherheit

Der Gestaltungsanspruch — gerade im
Kassen- und SB-Bereich — unterlag
besonderen Nutzungsvoraussetzungen
und wurde mit der Installation diverser
DORMA HSW-Anlagen optimal bedient,
Tagsiiber erméglichen sie den Bank-
kunden einen groBziigigen Zutritt und
personlichen Kontakt zum Bankberater.
Zum Geschaftsschluss hin werden diese
Anlagen z.T. vollautomatisch geschlos-
sen, sodass mit der Raumtrennung den
Bankkunden der Service im SB-Be-
reich rund um die Uhr erhalten bleibt.
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Den HVB-Mitarbeitern hingegen bietet
diese Losung einen Sicht- und Uber-
griffschutz, um ihr Tagesgeschaft ent-
sprechend geschiitzt abschlieBen zu
konnen.

Von der Planung, Projektierung ber
den schlisselfertigen Einbau bis hin zur
Wartung bereits bestehender Automa-
tiktiiren hat Keizers bei diesem Projekt
eng mit DORMA Automatic zusammen-

Die Gewinner des Referenz-
wettbewerbs:

Glas Strobl Inh. Thomas Strobl,
Donauworth

HERA Glas GmbH, Heidelberg

Merz + Fohr Vertriebs und
Service GmbH, Hiittisheim

Freuen Sie sich auf die Vor-
stellung der Referenzen in
den nachsten Ausgaben der
DORMAIL!

KUNDENNAHE

gearbeitet. Dabei galt es, die Arbeiten in
sehr engen Zeitfenstern zu realisieren —
fiir alle Gewerke war eine Umbauzeit von
vier Wochen pro Filiale vorgesehen.

Bis ins letzte Detail

Die neue Raumkonzeption findet auch
in den Mitarbeiterbiros ihren Nie-
derschlag. Uber 100 DORMA Manet-
Beschlage mit den jeweiligen Dreh- oder
Schiebetilranlagen, Inklusive der pas-
senden Ganzglaswande, kamen zum
Einsatz. Mit diesen DORMA Produkten
konnte somit auch hier der Gedanke der
Transparenz konsequent bedient werden.

Einheitlich mit individueller Note

Bei der llickenlosen Durchsetzung des
einheitlichen Erscheinungsbildes flr
alle Filialen wurde auf eine Besonder-
heit groBen Wert galegt: Samtliche Glas-
anlagen wurden von einem Kinstler mit
der Silhouette der jeweiligen Stadt ver-
sehen. Eine sympathische Finesse, die
aus einem Design mit hohem Wiederer-
kennungsfaktor doch ein individuelles
Ambiente erzeugt.

Architekt

Ginter Meyer, Dipl.-Ing.

FH Architekt

Construction Management
Networks

UniCredit Global Business
Services GmbH — Member of
UniCredit

www.unicredit.eu

Generalunternehmer

BSC Banken und Sparkassen
Consulting GmbH & Co. KG
www.bsc-nord.de

Konzeption und Montage
Keizers Tiren und Konzepte
www.keizers-tueren.de

Fotografie
Helge Pech, Vreden

Haben Sie auch Referenzen, die
Sie gerne einmal in der DORMAIL
verdffentlichen wirden? Dann
senden Sie |hren Beitrag einfach
an info@dorma-system-partner.de.

DORMAIL 01-2016

11



PRODUKTE

MANUFAKTL
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DORMA bietet ab sofort zwei weitere
Produktlinien fiir Tiirbeschldge aus seiner
Manufaktur fiir Beschlagtechnik an:
CORE und SOLID. Die Produkte der
Linie CORE kommen bei allen Voll-
blatt-, Glas- und Rohrrahmentiiren zum
Einsatz, wo Wirtschaftlichkeit, Qualitat
und Design gefragt sind. SOLID ist der
Objektbeschlag fiir extrem beanspruch-
te Tiiren — egal ob bei hohen mechani-
schen, chemischen oder thermischen
Belastungen.

vy,

RUCKE

Langanhaltende Funktionalitat,
zeitloses Design

Die Tirdriickerserie CORE umfasst eine
Vielzahl gangiger Driickermodelle fiir
Tlren im Objektbereich, bei denen die
Funktionalitat im Vorcergrund steht. Sie
sind als Komplettgarnituren fiir Voll-
blatttiiren in der Ausfiihrung mit Rund-
rosetten oder ovalen Kurzschildern bzw.
als Halbgarnituren fir Profiltiren mit

schmalen Rosetten lieferbar — sowohl in
Aluminium als auch in Edelstahl! Die
Thrdricker der CORE Serie sind fir
rechte sowie fiir linke Tiren einsetzbar
und somit einfach zu bestellen, zu
lagern und zu montieren. Durch lange
Stitznocken lassen sich CORE Tar-

FlOr Vollblatt-, Glas- und Rohrrahmentiren: die Tlrdriickerserie CORE.
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driicker auf Vollblatttiren mit Tdrstar-
ken von 38 mm bis zu 63 mm montie-
ren (optionaler Zubehdrbeutel fir
Turstérken von 64 mm bis zu 72 mm).
Und die vormontierte Gewindeseite
spart wertvolle Montagezeit. Zudem
ermoglichen vier leistungsstarke Hoch-
haltefedern die exakte 0°-Ruhestellung.
Die Einstufung in die héchste Benutzer-
kategorie 4 mit einer Korrosionsschutz-
klasse 5 und mehr als 1 Mio. getesteten
Benutzerzyklen attestiert die hohe Qua-
litat. Die Beschlédge sind als Feuer- und
Rauchschutz-Ausfihrung erhéltlich und
die Dridcker-Modelle fir Notausgangs-
verschliisse entsprechen der EN 179.




Hart im Nehmen

Die neue Tlrdriickerserie SOLID haben
die DORMA Ingenieure speziell filr den
Einsatz an extrem beanspruchten Tlren
entwickelt. Denn durch die verlangerte
Driickerfihrung stecken die Beschla-
ge selbst extrem hohe axiale und ra-
diale Krafte sicher weg. Damit nimmt
SOLID Problemtiren den Schrecken
und wurde konsequent auf besondere
Haltbarkeit konzipiert — etwa fir den
Einsatz in Sportstadien, Parkhausern
oder Bildungseinrichtungen. Durch die
Verwendung hochwertiger, Kkorrosions-
bestandiger VAA-Materialien eignet sich
SOLID auch hervorragend fiir den Ein-
satz in maritimer Umgebung.

Damit Obertreffen die Beschldge grund-
satzlich die Anforderungen der DIN EN
1906, Benutzungskategorie Klasse 4.
Fiir eine erhdhte Sicherheit sorgen zu-
dem sichtbare Verschraubungen, optional
mit Pin Torx. Eine erhdhte Stabilitat und
Torsionssteifigkeit werden durch den
grofen Driickerdurchmesser (22 mm)
sowie den Einsatz durchgehender Edel-

Weitere Informationen

erhalten Sie beim Team der
DORMA System-Partner:

+49 2333 793-6008 und
info@dorma-system-partner.de.

stahlhillsen erzielt. Und nicht zuletzt er-
moglicht die Rechts-links-Verwendbar-
keit nicht nur eine einfache Bestellung

und niedrige Bevorratung im Lager, son-
dern auch eine unkomplizierte Montage.

DORMAIL 01-2016
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PRODUKTE

Das Rundum-sorglos-Paket fiir Barriere-
freiheit und Brandschutz: Ab Januar
2016 bietet DORMA den neuen Gleit-
schienenttirschlieBer TS 93 Basic an.

Der TS 93 Basic verfiigt serienmaBig
tiber Offnungsdampfung und ist ausge-
stattet mit Montageplatte und neuer
Basic Gleitschiene. Dank der Komplett-
verpackung ist er die passende Ldsung
fur einfligelige Feuer- und Rauchschutz-
tiiren bis 1250 mm Torbreite — ganz
gleich ob Holz, Rohrrahmen oder Stahl-
blech! Das Rundum-sorglos-Paket er-
méglicht nicht nur eine einfache Lager-
haltung, sondern auch eine unkom-
plizierte und schnelle Montage. Zudem
gibt es nun eine zuséatzliche Variante fiir
die Bandgegenseite.

KOMPLETTLOSU\NG IM PAKET

Ausgezeichnet barrierefrei

Der TS 93 Basic eignet sich fir barriere-
freie Tlren nach DIN 18040. Darliber
hinaus bewirkt die EASY OPEN Techno-
logie des TS 93 Basic beim Tardffnen
einen hohen Begehkomfort (stark abfal-
lendes Offnungsmoment) und erfillt
somit auch die Anforderungen der DIN
SPEC 1104 fiir einfliigelige Objekttiiren.
Der TS 93 Basic ist wie auch das TS 93
System im DORMA Contur Design ver-
fligbar und gepriift nach EN 1154,

e . o o o e e

Ihre Losung im Objekt

Das DORMA TirschlieBer-System TS 93
ist eine passende Ldsung im Objekige-
schéft. Es steht fiir ein modulares System,
das mit wenigen TirschlieBer-Modellen
und verschiedenen Gleitschienen prak-
tisch jede erdenkliche Funktionsan-
forderung erflllt. Es ermdglicht, Tlren
fur die verschiedensten Anwendungen
und in den unterschiedlichsten Aus-

flihrungen auszuriisten.

Weitere Informationen

erhalten Sie beim Team der
DORMA System-Partner:

+49 2333 793-6008 und
info@dorma-system-partner.de.



SERVICES FUR ARC
NEU AUFGESTELLT

Der Architektenservice und das Objekt-
management von DORMA wurden neu
strukturiert. In Zukunft kénnen somit
Projekte noch effektiver bearbeitet sowie
Architekten und Planer systematischer
beraten werden.

Die Neustrukturierung dieser beiden
Services ermdglicht ab sofort eine noch
engere Zusammenarbeit und Verzahnung
des AuBendienstes (Objektmanagement)

und des Innendienstes (Architekten-

JETZT VORMERKEN

Damit Sie auch in Zukunft keine

interessante Veranstaltung mehr

verpassen, finden Sie hier die
wichtigsten Termine fiir DORMA
System-Partner.

service). Dieser 3uBert sich auch in
einem gemeinseamen Auftritt nach
auBen. Im Zuge dessen ist zum Beispiel
rlckseitig auf den Visitenkarten des
Objektmanagements der jeweilige Mit-
arbeiter des Architektenservice aus-

gewiesen.

Teamwork mit Plan

Fir die Projektbearbeitung werden
gemeinsame Teams gebildet, die in en-
ger Zusammenarbeit mit dem DORMA

PRAXIS-WORKSHOP:
wAZUBIS ALS IMAGETRAGER |HRES
UNTERNEHMENS"

PRAXIS-WORKSHOP:
~DER MONTEUR ALS VISITENKARTE
DES UNTERNEHMENS'

29.02.2016
11.03.2016

PRAXIS-WORKSHOP:
wPERSONALMANAGEMENT IM
HANDWERK"

ADAC-KLEINTRANSPORTER-
auf Anir

DORMA INTERN

Vertrieb die Projekte zum Erfolg brin-
gen. Vor diesem Hintergrund wurden
die Gebiete der Objektmanager und des
Architektenservice neu aufgeteilt und
zugeordnet.

Weitere Informationen erhalten
Sie lber die Architektenhotline:
0800 367 6226 (gebiihrenfreie
Servicenummer)

22.-23.02.2016 Zusmarshausen
07.-08.03.2016 Veibert

Frankfurt
Berlin

02,-03.03.2016 L
28.-29.09.2016 S

andenburg
2imring

TRAINING F 2 um ik 2
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